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I Danmark, Sverige og Island
foregdr meget af den indledende
kontakt omkring stofhandel

pa abne sociale medier som
Facebook, mens det i Finland og
Norge foregar mest en-til-en eller
via krypterede tjenester. I dette
indlaeg praesenterer vi viden om
stofsalget pa de sociale medier i
de forskellige nordiske lande med
udgangspunkt i en ny, etnografisk
undersegelse fra Sociologisk
Institut, Kebenhavns Universitet.
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Stofsalg pa de sociale medier er et relativt nyt feenomen, og vi er ikke be-
kendt med konkrete forebyggelsesstrategier i Norden endnu - hvis man ser
bort fra forebyggelse mod onlinekriminalitet generelt. Der er ogsé en rackke
initiativer inden for forebyggelse, som retter sig imod salg af stoffer. | forhold
til salg af stoffer har forebyggelse primaert veeret fra sag til sag, sdledes at
de kriminalpraeventive indsatser i henholdsvis Danmark, Norge og Sverige
har arbejdet med konkrete personer i risiko. Men forebyggelse star generelt i
skyggen af en retspolitik, der fokuserer pé strafferetslige sanktioner, i alle de
nordiske lande.

P4 baggrund af en tre-maneders etnografisk undersggelse og en
kvalitativ interviewundersagelse med 107 stofseelgere og kebere fra Danmark,
Norge, Sverige, Island og Finland skitserer vii denne artikel forskelle og ligheder
i stofsalget pa de sociale medier. Vi har blandt andet set p& motivation i forhold
til salg af stoffer og pa& markederne pa de sociale medier i de nordiske lande.
Sidst i artiklen beskriver vi kort, hvordan fagprofessionelle kan bruge de nye
resultater i arbejdet med forebyggelse.

19



N

F
F:

¥

Danmark

| Danmark er Facebook og Snapchat de mest populeere steder at szelge og kebe stoffer. 83 procent af deltagerne i vores
undersagelse brugte Facebook til enten at kabe, szelge eller begge dele. Abne sociale medier var ofte kilden til at f& nye
kontakter bade for seelgere og kabere. Vi identificerede 26 Facebookgrupper med ulovlige aktiviteter. 18 af dem var kun til
stofhandel, mens seks grupper var til andre ulovlige varer eller til ulovlig billeddeling. De grupper, der ikke er specifikt rela-
teret til stofsalg, som fx grupper til ufrivillig billeddeling, fungerer som et miljg, hvor stofhandlere eller kgbere ogséa kan finde
pa at eftersperge specifikke stoffer i seerlige omrader. Pa Facebook eller Snapchat beskrev seelgerne, hvor de var placeret
geografisk, og hvilke produkter de kunne levere. Kgberen modtog fx deres telefonnummer eller et mgdested gennem den
krypterede tjeneste Wickr. Selve transaktionen foregik siden ved et fysisk magde.

Der saelges forskellige stoffer som kokain, amfetamin og MDMA, men cannabis saelges i starst omfang. Vi har ikke observeret
et stort salg af NPS'ere, dvs. nye psykoaktive stoffer, men har til gengeeld set et begreenset salg af fx anabolske steroider.

Sverige

Facebook er ogsa centrum for det svenske stofsalg. Selve mgnsteret, hvor det indledende mgde sker pa de relativt dbne
sociale medier, er et feellestraek for Danmark, Sverige og Island. | Sverige er det fysiske made til selve transaktionen i nogen
grad erstattet af, at varerne bliver sendt med posten. Det haenger formodentlig sammen med de store geografiske afstan-
de i Sverige. En anden forskel er, at det svenske marked gav indtryk af at vaere hardere med hyppigere brug af trusler end
eksempelvis det danske marked. Endelig s& vi, at de svenske markeder ogsé var kendetegnet ved, at der blev opbygget et
mere formaliseret review system’, hvor saelgere bliver vurderede som rad eller gran afhaengigt af tilliden til dem.

Alle de interviewede havde brugt Facebook til at saelge, kabe eller begge dele. Lige efter Facebook var Instagram mest brugt
i Sverige. Yderligere kontakt foregik p& Wickr. Informanterne naevnte ogsé brug af andre onlinetjenester som Snapchat,
Jodel, Signal, Telegram, Wickr og Kik. Arsagen til brugen af sociale medier var at na en starre gruppe nemt, og det var ogsa
en udbredt motivation i de andre nordiske lande.

Norge

| Norge foregar stofhandel pa sociale medier i overvejende grad pa tjenester en-til-en. Vi fandt ingen spor efter stofhandel
pa de abne sociale medier under vores etnografiske feltarbejde, men under interviews fik vi oplysninger om lukkede Face-
bookgrupper med stofsalg, som vi dog ikke selv observerede. Disse grupper var kun dbne for venner i den indre vennekreds,
og de var ikke offentlige som i de andre lande.

Interviews med 35 norske saelgere og kagbere tyder p4, at en-til-en-baseret handel er den foretrukne made at handle med
stoffer. 69 procent brugte Wickr til at szelge og kebe, og 66 procent brugte Snapchat. 34 procent brugte andre krypterede
tjenester og mente, at det var den sikreste mulighed, mens andre ikke falte sig kompetente nok til at bruge kryptering og
folte sig usikre i det digitale milje. Det norske marked var klart det mest netvaerksdrevne af markederne i de fem lande.

Finland

Mere end 70 procent af de interviewede finner brugte en krypteret tjeneste til stofhandel. De beskrev alle et finsk forum,
hvor der kun var adgang gennem browseren TOR, men som fungerede som en Facebookgruppe. Forummet blev kaldt for
Sipulikanava. | dette forum poster finske saelgere af stoffer opslag med deres produkter, priser, geografiske lokationer og
deres Wickr-information. Transaktionen foregar ved et fysisk made.

Risiko og tillid var to vigtige kodeord i det finske udsnit af undersegelsen. Nogle betragtede den generelle risiko for at blive
opdaget af politiet som hgj, men andre fortalte historier om bade kabere og szelgere, der blev ravet, ndr de madte nye
kontakter. En anden risiko var omkring kvaliteten af stofferne. Her foretrak mange det sakaldte Sipulikanava-forum, fordi de
kunne dufte eller smage produktet, for de kabte det, da selve overleveringen foregik ved et fysisk made.

Island

Facebook var det klart mest brugte sociale medie til stofhandel pa Island. Transaktionen foregik ved et fysisk made, og pa
Island havde seaelgeren ofte bil, hvor handlen kunne forega. De islandske grupper var typisk starre end grupperne i de andre
lande. De 29 Facebookgrupper, vi identificerede i feltarbejdet, havde mellem 1300 og 1800 medlemmer.

Isleendingene var mindre bekymrede for politiet, end stofhandlere i de andre lande var. Grunden, de gav, var en offentlig
rapport, hvor politiet oplyste om, at de var bevidst om aktiviteterne pa Facebook, men at de ikke havde resurserne til at gare
noget ved det. Szelgerne brugte ogsa hyppigere mobilnummer. En del af dem var ikke vidende om, at der fandtes krypterede
apps som Wickr.
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Organiseringsgrad og oplevelse af risici

| Sverige, Island og Danmark observerede vi, at mange
af seelgerne pa sociale medier ikke ser sig selv som
egentlige seelgere. Eksempelvis benytter en del sig
mere kortvarigt af muligheder for at tjene penge ved
at seelge for eksempel piller, de har faet adgang til. Her
kan man meget vel sammenligne med, at mange, der
deler eller saelger stoffer til deres venner, heller ikke
identificerer sig som saelgere. Vi kunne ogsa se, at
nogle af disse mindre forpligtede saelgere beskrev, at
de kun deler deres cannabis med venner, ogsa selvom
de far betaling for at dele.

| Danmark, Sverige og Island observerede
vi, at nogle af saelgerne kabte deres illegale stoffer
pa kryptomarkederne med henblik pa videresalg pa
de sociale medier. Her er der altsa tale om, at de be-
veeger sig ind i salg pa sociale medier uden p& noget
tidspunkt at have veeret ngdt til at have kontakt med
grupper, som kunne levere stofferne. Vi kunne se, at
en del af disse "rene” digitale aktgrer dermed bevee-
gede sig ind i handel pd baggrund af interessen og
nysgerrigheden for det digitale element (kombineret
med eget stofbrug), og at de ogsa bevasgede sig ud
igen, nar denne interesse var forduftet.

Vores undersggelse viser, at alvorligheden
og de mulige konsekvenser ved at seelge og kabe
stoffer ser ud til at veere uklar for de unge i vores
undersggelse, ndr handlen foregar pé sociale medier.
Der var dog forskelle i dette, idet at norske og finske
saelgere var langt mere opmaerksomme pa risici end
islandske, danske og svenske kabere og salgere. Selv
om det neerveerende projekt ikke kan sige noget om
den formelle organiseringsgrad af salget, sa blev det
klart, at nogle seelgere var meget organiserede i deres
handel. Dette kunne vi blandt andet se ved, at de
kunne levere i flere dele af landet, og at deres udbud
var velassorteret og opdateret med priser for starre
eller mindre kgb. For disse var der en bevidsthed
om deres handlingers potentielle konsekvenser.

For den langt overvejende del af szelgerne
i vores datamateriale var det dog tydeligt, at de ikke
opfattede det som szerlig sandsynligt, at politiet ville
blive opmaerksomme pa deres handel, nar de sikrede
sig, som de gjorde. | Norge og Finland sikrede de sig
relativt meget, hvorimod de i Island ikke pd samme
made foretog seerligt staerke former for digital sikring.

Den heterogene form for involvering, som vi ser i
markederne bade inden for de enkelte lande samt
pa tveaers af landene, betyder ogsa, at vi skal vaere
opmarksomme p4, at der ikke findes et ’one-si-
ze-fits-all’-forebyggelsesinstrument, der kan lese
opgaven.

Men vores forskning peger pa, at der kunne vaere en
relativt stor effekt af at arbejde forebyggende med at
forteelle de mindre forpligtede saelgere om, hvordan de
er sporbare, og at deres aktivitet kan berammes med
straf. Den lethed eller naturlighed, som disse saelgere
agerer med, kunne dermed blive udfordret.

En sadan informationsbaseret tilgang vil
kunne ses som en lettere intervention, der i nogen
grad ville kunne fa de lgst tilknyttede saelgere til at
andre adfeerd. For seelgere, der er mere organiserede
eller engagerede med mange salg, vil denne tilgang
dog ikke kunne forventes at have nogen indvirkning.

En af de naerliggende modeller er at
reducere antallet af platforme til handel (fx grupper,
fora mv.). Inden man dog gar videre med en sddan
strategi om at lukke grupper og fora, sa skal man vaere
opmaerksom p4, at de erfarne seelgere netop er ken-
detegnede ved, at de ved, hvordan man skifter platfor-
me og sikrer sig imod at leegge digitale spor. Dermed
risikerer man, at en sadan strategi vil skabe en sakaldt
'displacement’ (forskubning) ind i steerkere krypterede
miljeer, hvor det b&de vil veere sveerere at efterforske
for politiet og for personale inden for forebyggelse.
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